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1. Цели и задачи учебной практики.  

Цель и задачи учебной практики состоят в овладении студентом видом 

профессиональной деятельности: Организация и осуществление предпринимательской 

деятельности в сфере торговли. В результате прохождения учебной практики студент 

должен:  

Владеть 

навыками  

выявления проблем и формулирования целей исследования;  

планирования проведения маркетингового исследования;  

определения маркетинговых инструментов, с помощью которых будут 

получены комплексные результаты исследования;  

подготовки и согласования плана проведения маркетингового исследования;  

поиска первичной и вторичной маркетинговой информации;  

подготовки процесса проведения маркетингового исследования, 

установление сроков и требований к проведению маркетингового 

исследования;  

проведения маркетинговых исследований с использованием инструментов 

комплекса маркетинга;  

разработки  предложений  по  улучшению  системы  

продвижения товаров (услуг) организации;  

применения программных продуктов в системе продвижения товаров 

(услуг) организации;  

применения различных платформ в системе продвижения товаров (услуг) 

организации;  

проведения сбора, мониторинга и систематизации ценовых показателей 

товаров, в том числе с использованием информационных 

интеллектуальных технологий;  

проведения сбора, мониторинга и систематизации ценовых  

 показателей товаров, в том числе с использованием информационных 

интеллектуальных технологий;  

установления конкурентных преимуществ товара на внутреннем и внешних 

рынках;  

применения норм российского законодательства в области регулирования 

предпринимательской деятельности;  

использования информации специализированных сайтов для организации 

работы по составлению бизнес-плана;  

разработки бизнес-плана и финансовой модели деятельности 

предпринимательской единицы, в том числе с применением программных 

продуктов;  
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расчёта показателей эффективности предпринимательской деятельности, в 

том числе с применением программных продуктов;  

определения мероприятий по повышению эффективности 

предпринимательской деятельности;  

сбора информации о бизнес-проблемах и определение рисков 

предпринимательской единицы.  

Уметь  применять методы сбора, средства хранения и обработки маркетинговой 

информации для проведения маркетингового исследования;   

определять подходящие маркетинговые инструменты и применять их для 

проведения маркетингового исследования;  

составлять комплексный план проведения маркетингового исследования;   

анализировать текущую рыночную конъюнктуру;  

составлять точное техническое задание для выполнения маркетингового 

исследования;   

проводить маркетинговые исследования разных типов и видов с 

использованием инструментов комплекса маркетинга;  

обеспечивать продвижение товаров (услуг) на рынке с использованием 

маркетинговых коммуникаций;  

использовать методы прогнозирования сбыта продукции и рынков;  

обрабатывать и анализировать информацию о ценах на товары, работы, 

услуги; работать с информационной базой данных;  

анализировать текущую рыночную конъюнктуру;  

применять нормы российского законодательства в области регулирования 

предпринимательской деятельности;  

развивать идеи до бизнес-предложений;   

оценивать инновационность подхода в бизнесе и потенциал на рынке;   

оценивать риски, связанные с бизнесом;   

 анализировать бизнес-концепции;   

предлагать идеи для дальнейшего развития;   

применять методы принятия оптимальных решений;  

находить аргументы в пользу идей;   

принимать в расчет экологический и социальный аспекты во время 

планирования и внедрения бизнес-модели;  
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обосновывать и оценивать цели и ценности;   

представлять идеи, дизайн, видения и решения;  

применять при разработке бизнес-плана специализированные программные 

продукты;  

использовать для решения коммуникативных задач, связанных с 

разработкой бизнес-плана, современные технические средства и 

информационные технологии;  

создавать деловые электронные презентации  

собирать и анализировать исходные данные, необходимые для  

 расчета  экономических  и  финансово-экономических  

показателей, характеризующих деятельность организации;   

использовать методы экономического анализа;  

анализировать предпринимательскую деятельность с применением 

программных продуктов;  

оформлять результаты бизнес-анализа в соответствии с выбранными 

подходами;  

разрабатывать меры по обеспечению режима экономии, повышению 

 рентабельности  производства, конкурентоспособности 

 выпускаемой  продукции, производительности труда;   

оптимально использовать материальные, трудовые и финансовые ресурсы 

организации;  

предлагать организационно-управленческие решения, которые могут 

привести к повышению экономической эффективности деятельности 

организации;  

собирать информацию о бизнес-проблемах;  

анализировать финансовую отчетность на предмет рисков использования 

отчетов в анализе рисков.  

Знать  составных элементов маркетинговой деятельности: цели, задачи, принципы, 

функции, объекты, субъекты;  

методы изучения рынка, анализа окружающей среды;  

порядок составления итоговых документов в сфере прогнозирования и 

экспертизы цен;  

этапы маркетинговых исследований, их результат;  

методы проведения маркетингового исследования;  

психологические особенности поведения людей разных возрастов в 

различных жизненных ситуациях;  
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 средства удовлетворения потребностей, распределения и продвижения 

товаров и услуг, маркетинговых коммуникаций и их характеристики;   

порядок составления итоговых документов в сфере прогнозирования и 

экспертизы цен;  

виды  конкуренции,  показатели  оценки конкурентоспособности;   

методы оценки конкурентной среды;  

 нормы  российского  законодательства  в  области  

регулирования предпринимательской деятельности;  

роль и значение бизнес-плана;   

основные функции бизнес-плана;   

классификацию основных типов бизнес-планов;  

методологию и процессы развития бизнес-идеи;   

порядок разработки бизнес-планов в соответствии с отраслевой 

направленностью;  

принципы и методы управления информационными данными с 

использованием информационных интеллектуальных  

технологий;  

методы экономического анализа и учета показателей деятельности 

организации и ее подразделений;  

методы сбора и обработки экономической информации, а также 

осуществления технико-экономических расчетов и анализа хозяйственной 

деятельности организации, с использованием программных продуктов;   

методы, способы и приемы для решения задач по анализу;   

типы факторных моделей;   

схемы формирования и анализа основных групп показателей в системе 

комплексного экономического анализа;  

 методику  анализа  эффективности  использования  

производственных ресурсов  

методические материалы по планированию, учету и анализу деятельности 

организации;  

спектр специализированных программных продуктов;  

интерфейс автоматизированных систем сбора и обработки экономической 

информации;  

инновационные средства и устройства информатизации, программное 

обеспечение в предпринимательской  

деятельности и порядок их применения;  
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риски: понятия и видов;   

методы оценки риска, связанных с бизнесом;   

меры снижения риска, связанных с бизнесом;    

методы оценки выполнимости бизнес-идеи;   

основные способы анализа и оценки рисков;  

 состав моделей оценки риска;  

способы оценки риска ликвидности.  

 

2. Количество недель (часов) на освоение программы учебной практики:  

Количество часов на освоение программы ПМ 02. «Организация и осуществление 

предпринимательской деятельности в сфере торговли»:  

- учебной практики - 36 часов в рамках освоения ПМ 02. «Организация и осуществление 

предпринимательской деятельности в сфере торговли», в том числе:  

МДК.02.01 Технология проведения маркетинговых исследований  

МДК 02.02 Ценообразование в торговой деятельности.  

МДК.02.03 Бизнес-планирование и финансовое моделирование предпринимательской 

единицы.   
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3.  Планируемые результаты освоения практики:     

Результатом учебной практики является освоение студентом:   

общих компетенций:  

Код  Наименование общих компетенций  

ОК 01  Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности 

применительно к различным контекстам  

ОК 02  Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации 

информации, и информационные технологии для выполнения задач 

профессиональной деятельности  

ОК 03  Планировать и реализовывать собственное профессиональное и личностное 

развитие, предпринимательскую деятельность в профессиональной сфере, 

использовать знания по правовой и финансовой грамотности в различных 

жизненных ситуациях 

ОК 04  Эффективно взаимодействовать и работать в коллективе и команде  

ОК 05  Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке 
Российской Федерации с учетом  

особенностей социального и культурного контекста  

ОК 07  Содействовать  сохранению  окружающей  среды, ресурсосбережению, 

применять знания об изменении климата, принципы бережливого 

производства, эффективно действовать в чрезвычайных ситуациях  

ОК 09  Пользоваться  профессиональной  документацией  на  

государственном и иностранном языках  

 

 профессиональных компетенций   

Код  
Наименование видов деятельности и профессиональных компетенций  

ВД 2  Организация и осуществление предпринимательской деятельности в сфере 

торговли (по выбору)  

ПК 2.1.  Проводить маркетинговые исследования с использованием инструментов 

комплекса маркетинга  

ПК 2.2.  Разрабатывать предложения по улучшению системы продвижения товаров 

(услуг) организации  

ПК 2.3.  Проводить сбор, мониторинг и систематизацию ценовых 

показателей товаров, в том числе с использованием 

информационных интеллектуальных технологий  

ПК 2.4.  Устанавливать конкурентные преимущества товара на внутреннем и внешних 

рынках  
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ПК 2.5.  Разрабатывать бизнес-план и финансовую модель деятельности 

предпринимательской единицы, в том числе с применением программных 

продуктов  

ПК 2.6.  Рассчитывать показатели эффективности предпринимательской деятельности, 

в том числе с применением программных продуктов  

ПК 2.7.  Определять мероприятия по повышению эффективности предпринимательской 

деятельности  

ПК 2.8.  Собирать информацию о бизнес-проблемах и определять риски 

предпринимательской единицы  
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4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ПРОГРАММЫ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ 

4.1.Содержание практики  

  

 

Код ПК  
Код и наименования 

профессиональных модулей  
 

Вид работы  
 

часы  

ПК 2.1 – 
ПК 2.8  

 ПМ 02 «Организация и 

осуществление 

предпринимательской 

деятельности в сфере торговли»  

Сбор информации о бизнес-проблемах и определение рисков 

предпринимательской единицы.  
Проведение Pest анализа, применение метода Ансоффа-Пинье для описания 

бизнес-модели предпринимательской единицы  

3 

Выполнение отдельных этапов разработки бизнес-плана:  
Составление визитки команды.   Построение организационной структуры 

управления предпринимательской единицы.  
Определение целевой аудитории по методу Шеррингтона.  
Построение модели Остервальдера.  
Определение бизнес-процессов и составление схемы оказания услуг.   

6 

Разработка и заполнение финансовой модели деятельности 

предпринимательской единицы, в том числе с применением  
специализированных программных продуктов  
Заполнение нормативов для проведения экономических расчетов.   
Составление бюджета инвестиций на приобретение оборудования .   

6 
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  Расчет потребности в оборотном капитале. Прочие расходы стартового 

периода.  
Расчеты цен и себестоимости.  
Составление плана продаж  в натуральном и стоимостном 

выражении  
Составление плана переменных расходов   

6 

Расчет точки безубыточности  
Составление бюджета доходов и расходов  
Составление бюджета движения денежных средств  
Составление прогнозного баланса  
Определение и обоснование  источников  финансирования  

3 

Расчеты процентов за пользование заемными средствами и составление 

графика возврата заемных средств  
Расчет  дисконтированного  периода  окупаемости  проекта  
(DiscountedPaybackPeriod)  
Расчет чистой текущей стоимости проекта (NetPresentValue)  

6 

   Расчет  внутренней  нормы  доходности  проекта  
(InternalRateofReturn)  
Расчет индекса прибыльности проекта (IndexofProfitability)  
Расчеты других значимых показателей (ARR, MIRR, ROE, ROI, EBIT, 

EBITDA)  
Разработка мероприятий по повышению эффективности 

предпринимательской деятельности.  

6 

  ИТОГО:    36  
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Виды работ:  

1. Сбор информации о бизнес-проблемах и определение рисков 

предпринимательской единицы. 

2. Проведение Pest анализа, применение метода Ансоффа-Пинье для описания 

бизнес-модели предпринимательской единицы 

3. Выполнение отдельных этапов разработки бизнес-плана: 

4. Составление визитки команды.  

5. Построение организационной структуры управления предпринимательской 

единицы. 

6. Определение целевой аудитории по методу Шеррингтона. 

7. Построение модели Остервальдера. 

8. Определение бизнес-процессов и составление схемы оказания услуг.  

9. Разработка и заполнение финансовой модели деятельности 

предпринимательской единицы, в том числе с применением специализированных 

программных продуктов 

10. Заполнение нормативов для проведения экономических расчетов.  

11. Составление бюджета инвестиций на приобретение оборудования .  

12. Расчет потребности в оборотном капитале. Прочие расходы стартового периода. 

13. Расчеты цен и себестоимости. 

14. Составление плана продаж в натуральном и стоимостном выражении 

15. Составление плана переменных расходов  

16. Расчет точки безубыточности 

17. Составление бюджета доходов и расходов 

18. Составление бюджета движения денежных средств 

19. Составление прогнозного баланса 

20.  Определение и обоснование  источников  финансирования 

21. Расчеты процентов за пользование заемными средствами и составление графика 

возврата заемных средств 

22. Расчет дисконтированного периода окупаемости проекта 

(DiscountedPaybackPeriod) 

23. Расчет чистой текущей стоимости проекта (NetPresentValue) 

24. Расчет внутренней нормы доходности проекта (InternalRateofReturn) 

25. Расчет индекса прибыльности проекта (IndexofProfitability) 

26. Расчеты других значимых показателей (ARR, MIRR, ROE, ROI, EBIT, EBITDA) 

27. Разработка мероприятий по повышению эффективности предпринимательской 

деятельности. 

 

 

Примеры индивидуальных заданий 

Задание 

 Исследовав ассортимент продовольственных товаров заполнить таблицу 

«Специфические сведения в информации о товарах». 

№ п/п Группа товаров Особенности наносимой 

информации (содержание) 
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Задание  

Заполните таблицу. Условия хранения товаров. 

 

№п\п 

 

Группа 

товаров 

 

Температура 

хранения 

 

Относительная 

влажность воздуха 

 

Упаковка 
Особые условия 

дополнительные 

(товарное соседство 

и т.д. 

      

 

Задание  

Заполните таблицу «Условия транспортирования». 

 

№п\п 

 

Группа товаров Виды транспорта, вид (+,-) 

   

 

Задание  

Составьте предполагаемую анкету опроса для выбранного предприятия конкретной 

группы товаров (информация о респонденте, пол, возраст, предпочтения, частота покупок). 

 

Задание  

Выберите второе предприятие, аналогичное по типу и предполагаемому ассортименту. 

Результаты обследования, внесите в таблицу. 

№ 
Наименование 

показателя 

Коэффициент 

весомости 

Предприятие №1 Предприятие №2 Сравнительная 

характеристика 

(результат) 

1 Уровень цен 0,30    

2 
Технические 

характеристики 

(функциональные 

свойства) 

0,30    

3 Подтверждение 

соответствия 

(ГОСТ, сертификаты) 

0,20    

4 Организация 

технического 

обслуживания 

(гарантийный ремонт 

и тп.) 

0,10    

5 Упаковка, доставка, 

сервис 

0,05    

6 Наличие дисконтов 0,05    

Сделайте вывод об уровне конкурентоспособности товара. 
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Задание  

Самостоятельно выберите магазин, отдел, секцию торгового предприятия для 

органолептической оценки. 

№  

Наименование товара 
Показатели качества 

Вкус Цвет 

Запах (аромат) 

Пористость 

1      

 

5.УСЛОВИЯ ОРГАНИЗАЦИИ И ПРОВЕДЕНИЯ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ  

5.1. Требования к учебно-методическому обеспечению практики  

Обязательным условием допуска к учебной практике в рамках профессионального 

модуля ПМ 02. Организация и осуществление предпринимательской деятельности в 

сфере торговли является освоение учебной практики для получения первичных 

профессиональных навыков.  

Целью учебной практики является комплексное освоение обучающимися всех видов 

профессиональной деятельности по специальности «Коммерция (по отраслям)», 

формирование общих и профессиональных компетенций, а также приобретение ими опыта 

практической работы по данной специальности в рамках модуля ПМ 02. Организация и 

осуществление предпринимательской деятельности в сфере торговли.  

Задачей учебной практики является формирование у обучающихся в объеме данного 

модуля первоначальных практических профессиональных умений по основным видам 

профессиональной деятельности, обучение трудовым приема и способам выполнения 

трудовых процессов, характерных для специальности «Торговое дело».   

Содержание учебной практики определяется требованиями к результатам освоения 

данного модуля, рабочими программами практики, разрабатываемыми и утверждаемыми 

образовательным учреждением. Учебная практика должна проводиться в учебном заведении. 

Она проводится преподавателями профессионального цикла, которые несут ответственность 

за надлежащее выполнение программы учебной практики, воспитание у обучающихся 

бережного отношения к оборудованию и приборам, соблюдение обучающимися трудовой 

дисциплины и правил по охране труда, а также за санитарное состояние и организацию 

рабочих мест. При необходимости учебная практика может проводиться в сторонних 

организациях на основе прямых договоров между организацией и образовательным 

учреждением.   

По завершении учебной практики обучающиеся выполняют практическую 

квалификационную работу по специальности, оценка за нее или зачет подтверждают 

освоение обучающимися общих и профессиональных компетенций.  

В процессе прохождения практики используются различные современные технологии 

обучения. Используется кейс-технология, а также форма конференции для проведения отчета 

по практике.  
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Во время прохождения практики обучающиеся знакомятся с опытом работы организаций 

в коммерческой деятельности, участвуют в обсуждении наиболее насущных проблем 

развития торгово-сбытовой деятельности с ведущими специалистами в этой области.  

  

5.2. Требования к материально-техническому обеспечению:  

Лаборатории: информатики (компьютеры - по кол-ву обучающихся в 

группе). Доступ к сети Интернет.  

5.3. Информационное обеспечение организации и проведения практики  

Нормативно-правовые акты:   

1. Конституция РФ. Принята всенародным голосованием 12.12.1993. в последней 

редакции, СПС «Консультант-Плюс». 

Основная литература:  

1. Сухов, В. Д. Маркетинг : учебник для СПО / В. Д. Сухов, А. А. Киселев, А. И. Сазонов. 

— Саратов, Москва : Профобразование, Ай Пи Ар Медиа, 2022. — 306 c. — ISBN 978-5-4488-

1358-0, 978-5-4497-1608-8. — Текст : электронный // Цифровой образовательный ресурс IPR 

SMART : [сайт]. — URL: https://www.iprbookshop.ru/119290.html  

2. Комиссарова, М. Н. Разработка проектов: рекламный менеджмент и маркетинг : 

учебное пособие для СПО / М. Н. Комиссарова. — Саратов : Профобразование, 2020. — 135 c. 

— ISBN 978-5-4488-0848-7. — Текст : электронный // Электронно-библиотечная система IPR 

BOOKS : [сайт]. — URL: https://www.iprbookshop.ru/95594.html 

3. Шамис, В. А. Основы маркетинга в различных сферах деятельности : учебное пособие 

для СПО / В. А. Шамис, Г. Г. Левкин. — Саратов, Москва : Профобразование, Ай Пи Ар 

Медиа, 2023. — 173 c. — ISBN 978-5-4488-1569-0, 978-5-4497-1831-0. — Текст : электронный 

// Цифровой образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — URL: 

https://www.iprbookshop.ru/124751.html  

4. Ларионова, О. А. Ценообразование. Методы ценообразования : учебное пособие / О. А. 

Ларионова. — Рязань : Рязанский государственный радиотехнический университет, 2022. — 

49 c. — Текст : электронный // Цифровой образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — 

URL: https://www.iprbookshop.ru/134881.html  

5. Павлова С.А., Цветкова Е.А. Основы теории ценообразования.  [Электронный ресурс] : 

рабочий учебник /Павлова С.А.,  Цветкова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

6. Павлова С.А., Цветкова Е.А. Методология формирования цен.  [Электронный ресурс] : 

рабочий учебник /Павлова С.А.,  Цветкова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

7. Павлова С.А., Цветкова Е.А. Практическое ценообразование.  [Электронный ресурс] : 

рабочий учебник /Павлова С.А.,  Цветкова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

8. Кускова Е.А.  Бизнес-план как основа реализации предпринимательской идеи 

(проекта).  [Электронный ресурс] : рабочий учебник /Кускова Е.А. - 2022. - 

https://library.roweb.online 

9. Кускова Е.А.  Анализ рынка и разработка плана маркетинга.  [Электронный ресурс] : 

рабочий учебник /Кускова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

10. Кускова Е.А.  Содержание и разработка основных разделов бизнес-плана.  

[Электронный ресурс] : рабочий учебник /Кускова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

11. Кускова Е.А.  Анализ эффективности и оценка рисков бизнес-проекта.  

[Электронный ресурс] : рабочий учебник /Кускова Е.А. - 2022. - https://library.roweb.online 

12. Матыцына, Т. В. Финансовое моделирование проектов: теория и практика : 

учебное пособие / Т. В. Матыцына, Т. Г. Погорелова. — Ростов-на-Дону, Таганрог : 
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Издательство Южного федерального университета, 2022. — 212 c. — ISBN 978-5-9275-4296-

3. — Текст : электронный // Цифровой образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — URL: 

https://www.iprbookshop.ru/131463.html 

13. Илышева, Н. Н. Учет и финансовый менеджмент: концептуальные основы : 

учебное пособие для СПО / Н. Н. Илышева, С. И. Крылов, Е. Р. Синянская ; под редакцией Т. 

В. Зыряновой. — 2-е изд. — Саратов : Профобразование, 2021. — 162 c. — ISBN 978-5-4488-

1121-0. — Текст : электронный // Цифровой образовательный ресурс IPR SMART : [сайт]. — 

URL: https://www.iprbookshop.ru/104917.html 

 

 

Дополнительные источники:  

1. Справочно-правовая  система  «Консультант+»  -  URL:  

http://www.consultant.ru/   

2. Справочно-правовая система «Гарант» - - URL https://www.garant.ru/  

3. Новая Цифровая платформа поддержки бизнеса: https://www.smbn.ru/  

4. Фонд  поддержки  малого  предпринимательства:  

https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html  

5. 10 лучших бизнес-инкубаторов России: https://viafuture.ru/privlechenieinvestitsij/biznes-

inkubatory-v-rossii   

 

6. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ УЧЕБНОЙ ПРАКТИКИ 

  

Формы промежуточной аттестации (по итогам практики) – дифференцируемый зачет. 

При оценивании уровня компетенций практиканта по итогам учебной практики 

необходимо опираться на оценочный лист, в котором отражается и оценена его 

самостоятельная работа в период практики.  

Оценка «отлично» выставляется обучающемуся, если он глубоко и прочно усвоил 

программный материал курса, исчерпывающе, последовательно, четко и логически стройно 

его излагает, умеет тесно увязывать теорию с практикой, свободно справляется с задачами и 

вопросами, не затрудняется с ответами при видоизменении заданий, правильно обосновывает 

принятые решения, владеет разносторонними навыками и приемами выполнения 

практических задач;  

Оценка «хорошо» выставляется обучающемуся, если он твердо знает материал курса, 

грамотно и по существу излагает его, не допуская существенных неточностей в ответе на 

вопрос, правильно применяет теоретические положения при решении практических вопросов 

и задач, владеет необходимыми навыками и приемами их выполнения;  

Оценка «удовлетворительно» выставляется обучающемуся, если он имеет знания 

только основного материала, но не усвоил его деталей, допускает неточности, недостаточно 

правильные формулировки, нарушения логической последовательности в изложении 

программного материала, испытывает затруднения при выполнении практических задач;  

Оценка «неудовлетворительно» выставляется обучающемуся, который не знает 

значительной части программного материала, допускает существенные ошибки, 

https://www.iprbookshop.ru/104917.html
http://www.consultant.ru/
http://www.consultant.ru/
https://www.garant.ru/
https://www.garant.ru/
https://www.smbn.ru/
https://www.smbn.ru/
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://biznesprost.com/interesno/fond-podderzhki-malogo-predprinimatelstva.html
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
https://viafuture.ru/privlechenie-investitsij/biznes-inkubatory-v-rossii
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неуверенно, с большими затруднениями решает практические задачи или не справляется 

с ними самостоятельно.  
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

 

ПРИЛОЖЕНИЕ 1.  

Форма направления на практику 

 

 

 

Н А П Р А В Л Е Н И Е 

На_____________________________________________________________________ практику 

вид практики 

№ договора ________________________  

Направление подготовки ___________________________________________________________ 

ОРГАНИЗАЦИЯ – место прохождения практики: 

_________________________________________________________________________________ 

_________________________________________________________________________________ 

_________________________________________________________________________________ 

Объем практики __________ зачетные единицы. 

Сроки прохождения практики с ______________________ по ____________________________ 

 

Задания на практику - Приложение 1. 

Планируемые результаты практики - Приложение 2. 

 

Содержание практики, способа и формы ее проведения указываются в Программе практики, 

размещенной на сайте «Личная студия» обучающегося. 

 

Дата выдачи направления  «_____» ________________________202__ г. 
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Задания на практику 

 

 

 

 

Руководитель практики от Образовательной организации 

_____________/__________________/  

Руководитель практики от организации- места прохождения практики: 

"Задания на практику согласованы". 

 

 

 

 

_____________________________________ 
(подпись) 

 

 

 

 

______________________________  
(ФИО руководителя практики от 

 организации- места прохождения практики) 

М.П. «_____»_____________________202__г. 

 

 

 
Приложение 1.1 

к Направлению на_________________________________ (вид практики) практику  

обучающегося в (ФИО)____________________________________________________ 

  

Номер договора:______________________ 

Направление подготовки:__________________________________________ 

Сроки практики:  с_________________________по_______________________ 

Объем практики __________ зачетные единицы. 

Наименование организации - места прохождения практики 

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________ 

Дата выдачи направления:  " ____ "_______________________ 202__ г. 
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Приложение 1.2 

к Направлению на_________________________________ (вид практики) практику  

обучающегося в (ФИО)____________________________________________________ 

Номер договора:______________________ 

Направление подготовки:__________________________________________ 

Объем практики __________ зачетные единицы. 

Сроки практики:  с_________________________по_______________________ 

Наименование организации - места прохождения практики  

_____________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________

______________ 

Дата выдачи направления:  "        "_______________________ 202 ___ г.  

 

Планируемые результаты практики (компетенции) 

 

 

 

Руководитель практики от Образовательной организации 

_____________/__________________/  

Руководитель практики от организации- места прохождения практики: 

"Планируемые результаты практики согласованы". 

____________________________________ 

(подпись) 

______________________________ 

 (ФИО руководителя практики от 

 организации- места прохождения практики) 

М.П. «_____»_____________________202__г. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 2.  

Форма дневника практики   

  

 

ДНЕВНИК ПРАКТИКИ 

 

 

 

 

 
Студент_____________________ 

 

                                                                             Направление подготовки ______ 

____________________________ 

 

Группа______________________ 

 

 Руководитель от организации: 

_____________________________ 
         Ф.И.О., должность 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

, 202__г. 
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Рекомендации по оформлению дневника практики 
 

1. Дневник практики обучающегося предполагает совершенствование знаний 

теоретического характера, закрепление и применение их в практической деятельности. 

Основное предназначение дневника – информация о занятости практиканта в течение 

практики. 

2. Дневник заполняется практикантом ежедневно в течение всей практики. В него 

вносятся сведения о проделанной за день работе. Ведение таких записей облегчит 

впоследствии практиканту составление полного отчета о практике. 

3. Оформление дневника. 

Первая страница – титульный лист, вторая страница – сведения об организации. 

Все последующие страницы заполняются в виде таблицы. 

 

Дата Вид деятельности Анализ проведенной работы 

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

   

 

В приложения дневника необходимо вносить всю информацию, полученную в ходе 

практики, (графические, аудио-, фото-, видеоматериалы, наглядные образцы изделий). 
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ПРИЛОЖЕНИЕ 3.  

Образец оформления титульного листа отчета  

 

  

  

ОТЧЕТ 

 

ПО ПРОХОЖДЕНИЮ _________________ ПРАКТИКИ 

 

 

 

 

 

 

Студент: ____________________________________  

 

                                          Направление подготовки ____________________ 

 

                                        __________________________________________ 

            

                                     Группа: _______________________________ 

 

                Руководитель от ЧПОУ: ____________ 

            
 

 

Оценка по результатам защиты_________________________ 

 

Подпись, дата___________________________ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

20_  
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ПРИЛОЖЕНИЕ 4.  

Форма аттестационного листа 

 

 

АТТЕСТАЦИОННЫЙ ЛИСТ 

____________________________________________________________________ практика 

(вид практики) 

_____________________________________________________________________________ 

(Ф.И.О.) 

обучающийся(аяся) на ________ курсе по специальности 

_____________________________________________________________________________ 

                                                                                                                                                 код, наименование  

успешно прошел(ла) _______________________________________________ практику  

_____________________________________________________________________________  

                                           

в объёме _____________ час. с ________________________ по ________________________ 

В организации_________________________________________________________________ 

_____________________________________________________________________________  

(наименование организации, юридический адрес) 

 

№ 

п/п 

Виды и объём работ, выполненных обучающимся во 

время практики 

Качество выполнения работ в 

соответствии с технологией и (или) 

требованиями организации, в 

которой проходила практика 

1   

2   

3   

   

   

   

   

 

Характеристика учебной и профессиональной деятельности обучающегося во время 

практики ___________________________________________________________________ 

_____________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________ 

_____________________________________________________________________________ 

Руководитель практики: ________________/______________________________________  

(подпись) (Фамилия И.О.) 

_________________________________________/_______________/____________________ 

(должность руководителя организации базы практики)  (подпись)    (Фамилия И.О.) 

 

Дата «_____» ____________ 20______г.                                           М.П. 


